
Incremento de visitas
físicas: +165%

 • Posicionamiento como
tienda líder en gama alta



 • Alto volumen de tráfico e interacción
 • Conversaciones constantes en WhatsApp
 • Incremento de citas gracias a contenido y testimonios
 • Mayor recordación de marca en la ciudad



 •Promedio estable: 3–4 terrenos vendidos al mes
 • Aumento de visitas al proyecto y conversaciones calificadas
 • Mejor percepción y confianza en la marca



• 3 nuevas operaciones agendadas
 • 2 cirugías de vesícula
 • 1 manga gástrica
 • Aumento de consultas prequirúrgicas
 • Mayor alcance orgánico y confianza mediante testimonios
 • Más conversaciones vía WhatsApp con pacientes listos para acción



 • Incremento notable en alcance y contenido profesional
 • Mayor posicionamiento como óptica confiable en la ciudad
 • Aumento de recurrencia en la tienda principal
 • Cierres constantes influenciados de forma indirecta por el marketing




